FICHE DE DÉROULEMENT PÉDAGOGIQUE

Tableau synoptique
CLASSE : Seconde BEP V.A.M 



















Thème : Le commerçant et ses obligations
Transversalité du thème abordé

	Vente
	Enseignement économique et juridique

	C1-C4
	C2-C3
	Pôle économique
	Pôle juridique






	Pré-requis : La zone de chalandise d’un point de vente (vente : C.4.1.2) et les obligations du commerçant (droit : S.5.2.5)
	Pré-requis : Les bases de la communication (vente : C.3.1.1) et les obligations du commerçant (droit : S.5.2.5)
	Pré-requis : L’activité économique (économie) ; Les principaux critères de différenciation des points de vente (vente : C.4.1.1) 
	Pré-requis : La classification des entreprises (économie : S.5.1.2) 

	Objectif final : être capable de caractériser la situations du point de vente et dégager ses atouts géographiques et commerciaux ; de situer le point de vente dans l’appareil commercial.
	Objectif final : être capable d’identifier le contexte de la communication et le destinataire ; de rédiger des messages commerciaux écrits.
	Objectif final : être capable de repérer les objectifs de l’entreprise et les moyens pour les atteindre et d’identifier des critères de classification des entreprises selon l’activité et la taille.
	Objectif final : être capable de déterminer les conditions à remplir pour être commerçant et dégager les règles particulières qui s’appliquent à celui-ci.





CHAPITRE : L’implantation d’un nouveau point de vente








CHAPITRE : La communication du point de vente











CHAPITRE : La classification des entreprises














CHAPITRE : Le commerçant et ses obligations




















Les formes juridiques du point de vente et les conditions pour être commerçant





Les obligations du commerçant : les règles de présentation des supports de communication (RCS,….)





Les critères de classification des entreprises














